REPUBLICA EDUCACRO, CENCA
e fg PORTUGUESA

Agrupamento de Escolas de Lordelo

Critérios de avaliagcao — Comercializar e Vender — 11° ano
UFCD 06: Colaboracgao e trabalho em equipa — 25 horas

Curso Profissional — Técnico de Comércio
Ano letivo 2025/2026

Areas de Processos de recolha de
Critérios Dominios Pond. Perfil de Aprendizagens Essenciais competéncias inf ~
(PASEO) informagao
O aluno deve ser capaz de: Teste / Trabalho
Identificar os conceitos e principios do trabalho em equipa; Portefolio de evidéncias de
Reconhecer as especificidades do trabalho em equipa no setor do aprendizagem individual
Conceitos & 40% COMErCIo e Servigos;
técni Distinguir os comportamentos facilitadores e dificultadores do trabalho em A,B,C,D
Conhecimento ecnicas equipa;
Reconhecer os principais fendmenos de dinamica de grupos;
B Reconhecer a importancia da flexibilidade e capacidade de adaptagéo a
Resolugéo de situagdes novas para os individuos e as organizagdes.
problemas O aluno deve ser capaz de: Teste / Trabalho
Mobilizar linguagem técnica e cientifica; Apresentacgéo oral
. L Comunicar com corregao linguistica (compreenséo e expressao
0,
Qualidade da Comunicagéo 30% escrita/oral); A B, E
Comunicagéo Mobilizar as TIC na execugéo de trabalhos/tarefas;
Interagir com os outros e envolve-se nas atividades propostas.
Teste / Trabalho
Realizagtes 30% O aluno deve ser capaz de: C D F Simulagoes
Profissionais ° | Em contexto real ou simulado, colaborar e trabalhar em equipa. T

Legenda:
A-Linguagens e textos; B-Informag&o e comunicacao; C-Raciocinio e resolugéo de problemas; D-Pensamento critico e pensamento criativo; E-Relacionamento interpessoal; F-

Desenvolvimento pessoal e autonomia; G-Bem-estar, saude e ambiente; H-Sensibilidade estética e artistica; I-Saber cientifico, técnico e tecnolégico; J- Consciéncia e dominio
do corpo.

Observagdes:
1. Os descritores de cada critério de avaliagdo constam no Referencial de Avaliagdo do Agrupamento.

Aprovado em sede de Conselho Pedagdgico de 17 de setembro de 2025.
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REPUBLICA

e fg PORTUGUESA

Agrupamento de Escolas de Lordelo

Critérios de avaliagcao — Comercializar e Vender — 11° ano
UFCD 13.1: Organizagao e dinamizacao de pontos de venda: Marketing Comercial — 50 horas

Curso Profissional — Técnico de Comércio
Ano letivo 2025/2026

Areas de Processos de recolha de
Critérios Dominios Pond. Perfil de Aprendizagens Essenciais competéncias . ~
informagao
(PASEO)
O aluno deve ser capaz de: Teste / Trabalhq .
Identificar os conceitos e principios gerais do marketing comercial; Portefdlio de evidéncias de
Conceitos e 409 | Reconhecer a influéncia das variaveis do mercado na atividade comercial; AB.CD aprendizagem individual
técnicas ° | Identificar e analisar as principais variaveis de marketing; T
Conhecimento Explicar as etapas e os pressupostos para a elaboragdo de um plano de
marketing.
Resolucdo de O aluno deve ser capaz de: Teste / Trabalho
Mobilizar linguagem técnica e cientifica; Apresentagéo oral
problemas Comunicar com corregao linguistica (compreensao e expressao escrita/oral);
N o ;
Comunicag&o 30% Mobilizar as TIC na execugao de trabalhos/tarefas; A B,E
Qualidade d Interagir com os outros e envolve-se nas atividades propostas.
ualidade da
Comunicagao Teste/ Trabalho
O aluno deve ser capaz de: Simulacd
. coes
Realizach Em contexto real ou simulado:
= e?c lzagoes 30% | Reconhecer os elementos centrais do Marketing-mix; C,D,F
rofissionais Identificar e definir estratégias de marketing;
Reconhecer os objetivos e etapas do plano de marketing.

Legenda:
A-Linguagens e textos; B-Informag&o e comunicagao; C-Raciocinio e resolugdo de problemas; D-Pensamento critico e pensamento criativo; E-Relacionamento interpessoal; F-

Desenvolvimento pessoal e autonomia; G-Bem-estar, saude e ambiente; H-Sensibilidade estética e artistica; I-Saber cientifico, técnico e tecnolégico; J- Consciéncia e dominio
do corpo.

Observagdes:
1. Os descritores de cada critério de avaliagdo constam no Referencial de Avaliagdo do Agrupamento.

Aprovado em sede de Conselho Pedagdgico de 17 de setembro de 2025.
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REPUBLICA EDUCACRO, CENCA
e fg PORTUGUESA

Agrupamento de Escolas de Lordelo

Critérios de avaliacao - Comercializar e Vender —11° ano
UFCD 13.2: Organizagao e dinamizagao de pontos de venda: Publicidade e Promogéao — 50 horas

Curso Profissional — Técnico de Comércio
Ano letivo 2025/2026

Areas de
Critérios Dominios Pond. Perfil de Aprendizagens Essenciais competéncias Processos de recolha de informagéao
(PASEO)
Teste / Trabalho
O aluno deve ser capaz de: ; Portefolio de evidéncias de
, Distinguir os conceitos de Publicidade e Promogéo. aprendizagem individual
Copceﬁos € 40% Identificar os diferentes tipos de Publicidade e de Promogao; A B, C,D
técnicas - = L
Reconhecer a publicidade e a promogao como formas de comunicagao,
Conhecimento divulgacéo e promogao dos produtos/servigos da empresa.
O aluno deve ser capaz de: Teste / Trabalho
Resolugdo de Mobilizar linguagem técnica e cientifica; Apresentacgéo oral
problemas Comunicar com corregao linguistica (compreenséo e expressao
Comunicagdo | 30% escrita/oral); A B, E
Mobilizar as TIC na execugao de trabalhos/tarefas;
Qualidade da Interagir com os outros e envolve-se nas atividades propostas.
Comunicagéo
Teste / Trabalho
0 aluno deve ser capaz de: Simulagdes
Realizagoes 30% Em contexto real ou simulado: C.D.F
Profissionais ’ Definir e implementar estratégias de publicidade; T
Definir e implementar estratégias de promogé&o de bens e servigos.

Legenda:
A-Linguagens e textos; B-Informag&o e comunicacao; C-Raciocinio e resolugéo de problemas; D-Pensamento critico e pensamento criativo; E-Relacionamento interpessoal; F-

Desenvolvimento pessoal e autonomia; G-Bem-estar, saude e ambiente; H-Sensibilidade estética e artistica; I-Saber cientifico, técnico e tecnolégico; J- Consciéncia e dominio
do corpo.

Observagdes:
1. Os descritores de cada critério de avaliagdo constam no Referencial de Avaliagdo do Agrupamento.

Aprovado em sede de Conselho Pedagdgico de 17 de setembro de 2025.
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